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Il ruolo della distribuzione nel
merealo idrotermosanilario

i hi vuol
essere... grossista?
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EDITORIALE ¢

C'é chi ha puntato tutto sulla distribuzione tramite il grossista its e '@
chi non ne vuole nemmena sentir parlare. Nel primo caso, gl addetti ai
lavori parlano di catena lunga; nel secondo caso, di catena corta. In pratica,
il ragionamento di chi vende direttamente con propri agenti agh installatori
@il sequente, sfumatura pidi o sfumatura meno: *“Perché devo riconoscere
a un terzo, il grossista, dei margini di intermediazione che posso invece
utifizare per rivolgermi direttamente al mio dhente installatoe, fidelizzan-
dolo e dandogh magari k2 possibiita di quadagnare qualcosa di pil sui
nieium:m?‘lgussmdm riesce a rispondere in modo efficace per lui
. =mplicissima domanda & quello che fa bene il suo lavoro.
Ilg'mdallama hallfamd'lesomplunm le aziende che

wmnmﬂaﬂalmmbcomhum{hhmmm’] ]
formazione (a fanno it vero?) sono ancora vincent,
Indubbiamente, per le aziende produttrici ricormere al grossista pub essere

iggioso e anche una comodita, Non ¢'& bisogno di una rete vendita
molto capillare, basta fare buoni contratti con | grossisti giust, bastano
pochi buoni agenti. Qualche azienda, soprattutto quelle che fanno grandi
numeri con i loro prodotti, riescono a svolgere una intensa azione di
fidelizazione con gli installatori, ad esempio tramite incontr teanici di ag-
giomamento, in accordo con i grossist, a cul spetta il compito
del "reclutamento”. Forzando un po' il concetto, si pud
dire che agiscono come se avessero scelto s catena corta,
ma vendono attraverso |a catena lunga. [ attra parte solo
| grossisti riescono a garantire ai produttor numeri
importanti @ questo & un aspetto fondamentale,
appunt, per chi fa grandi numesi.
Alcune aziende che scelgono la catena corta,
dicono di faro perché non si fidano del grossi-
sta, Ricordo un costruttore di caldaie, di bel nome
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Impianto solare termico di grande taglia
con accumaulo stagionale di calore

Teleriscaldamento
da fonte solare

Nella cittadina tedesca di Crailsheim € stato installato un impianto di fornitura di calore con una rete
di teleriscaldamento con un contributo del 50% proveniente da fonte solare, grazie anche all'impiego
di un accumulo stagionale. Limpianto prevede un costo netto del kWh termico da fonte solare pari

a 19 centesimi di euro,
di Riccardo Battisti

I programmi di ricerca
e sviluppo *Solarthermie-
2000™ e “Solarthermie-
2000Plus™, promossi dal
ministero dell’ Ambiente te-
desco, hanno incentivato, dal
1993 a oggi, la realizzazione
¢ il monitoraggio di numero-
si impiann solan termici ad
accumulo stagionale di npo
dimostrativo.

Linstallazione dell"im-
pianto di Crailsheim ¢ ini-
ziata pom prima dell’estate

un M
netto dgl kWh termico da
fonte solare pari a 19 cente-
simi di euro,

L'impianto di fornitu-
ra lII L'iill,ll‘. El llllalli(’[f
consiste in una rete di ri-
scaldamento, con un con-
tributo consistente (50%)
proveniente da fonte solare,

grazie anche all’impicgo di
un accumulo stagionale, 11
fabbisogno termico resi-
denziale del distretto Crai-
Isheim & stato stimato in
4.100 MWh/anno.

Ad oggi, sono ancora in
corso la ristrutturazione del

distretto residenziale (oltre
200 appartamenti ricavati
da un insediamento militare
dismesso) e Pinstallazione
di collettori solari termici
sulla barriera antirumore.
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Organo Direttivo Nazionale di Confartigianato Impianti &,ﬁ;__b

: Ambiente bagno
Prima parte di una rassegna
di prodoti vist alutima

: Normativa
Denamm fiscali pergli
interventi di nqual

:Energia & Ambiente

Speciale fonti rinnovabili

= Negli ultimi anni le fonti rinnovabili sono state trattate moltissimo, non solo
sulla stampa di settore, con un gran numero di esperti che si & interrogato sui possibili
sviluppi futuri. Affrontiamo |'argomento con tre articoli, che analizzano il tema sotto
differenti punti di vista. Il primo (pag. 6) indaga le opportunita e gli shocchi professio-
nali per gli installatori. Il secondo (pag. 40) descrive la nuova politica energetica euro-
pea che prevede target di sviluppo molto impegnativi e la sfida che |'Italia si accinge
ad affrontare. Il terzo (pag. 44), infine, si concentra nello specifico sul fotovoltaico,

con una piccola guida alle tariffe incentivanti PAG 6, 40, 44 >
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